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“El mercado croata esta en expansion continua”

B Los Balcanes ofrecen ventajas a sectores como turismo y construcadn,
a lo que se suman fos concursos pdbilicos y la privatizacion

El problema de la inversién en Croacia
no es tanto el idioma o la cultura, sino
saber donde empezar y contar con un
socio de confianza. Para ello PGSC,
empresa de consultoria de gestién de
proyectos intemacionales, ofrece a las
empresas un partner y una oficina,
operativa en ese pals al instante.

PGSC tiene su sede en Villa Real (Castellén) y cuenta con siete oficinas en
todo Croacia, distribuidas estratégicamente para abordar el mercado des-
de cualquier punto, y para tener acceso a todas las oportunidades del pais.

m ; Cudl es el perfil de em-
presas a las que asesoran?
El perfl mayoritario son
constructoras, inmobilia-
rias @ {versoras, empresas
de energias rencvables, in-
fraestructuras.. empresas
que quieren participar en
al desarrallo del pais. Otra
linea de negocio puede ser
laagricultura, pues Croacia
es un pais mediterrineo
por lo que existen grandes
soluciones y apoyos.

iPor qué invertir en Croacia?

0ué servicios ofrecen en
materia de comercio ex-
terior?

Lo que pretendemos ofre-
cer comao valor anadido es
la presencia deohcinas en el
propio pais que disponen de
todos los estudics necesa-
rios, v ofrecer a la emFres.:L
aquello que la consultoria
tpica no suele dar. Ofrece-
mos un despacho a nuestros
clientes inmediataments a
la legada de la empresa a

Los Balcanes ahora estdn recibiendo fondos europecs, por lo
que &s un muy buen momento para la imversion. “El mercado
croata estd en expansidn continua”, afirman desde PGSC Con-
sulting. B crecimiento anual de Croacia sa estima en el 5.9 0
La préeirma entrada en la UE, prevista el 2010, &s un aspacto

a tener muy en cuenta. Los bancos estin ofreciendo grandes
ventajas, crédites financieras muy interasantes. La mano de
obra es cualificada; existe estabilidad polficay econdmica en el
pais. La privatizacitin de propiedades y solares que han perte-
necido al Estado es una enorme ventaja; lo mismo ocurre con
las empresas plblicas, como |as de Segunds, que van a sy pri-
vatizadas, por lo que buscardn socios estratégicos extranjeras.

Croacia, informacion y todo
tipo de asesoramiento en la
:quuis'wi:ﬁn. financiacicn,
ete. Importante en los Bal-
canes es el trato con Jos ban-
cos, con los que trabajamos
conjuntamente para dar las
mejores  condiciones  eco-
nomicas. Abarcamos todos
los aspectos: desde contra-
tacion de personal, super-
vision de la obra, licencias,
aperturas de locales, con-
cesiones... En el caso de
expansion, ofrecemos todo
el asesoramientn necesario,
sobre todo en la identifica-
cidn de oportunidad, de la
que valoramos todas las al-
ternativas hasta realizar una
sinulacion de benehcics a
largo plazo. Acompariames
hasta lavlima decision. m
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ENTREVISTA CON Monica-Elsa Stender, directora de STENDER ASESORES

“Las empresas se instalan en
paises del MERCOSUR sin ningun
conocimiento estratégico”

La decision estratégica de instalarse en el extran-
jero puede determinar el futuro de cualquier em-
presa. El desconodmiento de la legislacion, de las
rutinas productivas, del mercado o de los aspectos
culturales puede truncar buenas oportunidades
de crecimiento exterior. La directora de Stender
Asesores, la germano-brasilefia Mdnica Stender,
nos presenta esta firma consultora que ella misma
define como “de doble via especializada en los
paises de MERCOSUR, especialmente en Brasil.”

m ué sipnifica ser una
consulteria estratégica de
“doble via"?

Este es uno de los puntos
fuertes de nuestra hrma v
del que estamos mas or-
gullosos, Nosotros atende-
mos por igual a las necesi-
dades de las empresis en
los dos lados del Atlantico,
no actuamos en una scla
direccion. Ayudamos a la
compraventa de empresas;
buscamos inversion y socios
¥ somos consultores en Por-
rugal, Esparnia, Chile, Brasil
y demds paises de MER-
COSUR. Solo en los dltimos
tres afios Stender Asesores
ha diseriado estrategias de
inwersion en el extranjera
para mds de 20 empresas
iberoamericanas, especial-
mente del sector industrial.

;Cules son las oportuni-
:"la-des actuales de los pai-
sps iberoamericanos para
la imversion extranjera?

Iberoamérica ha mantenido
un crecim ento constante du-
rante al altimo lustro v éste
ha side mucho mayor en
Brasil ¥ Chile. Las inversio-

nes espafiolas alli han sido
constantes en determinados
sectores como el inmobilia-
rio o el de servicios, pera el
pancrama también se abre
cadavez mas para ofros sec-
tores como el tecnologioo o
&l medioambiental. Ademas
las administraciones  dan
ventajas normativas v ohs-
cales para la inversion. Por
otro lado, estamos aseso-
rando 2 grandes grupos del
MERCOSUR que estin em-
pezando a invertir en Euro-
pa. lo que es una oportuni-
dad mas para los esparicles.

sAnte qué problemas pue-
den encontrarse las em-
presas espafielas en estos
paises?

A menudo la decision de
implantarse en determina-
dos paises del MERCOSUR
s2 [oMmi sin Ningan conoci-
miento de la realidad poli-
rica, del funcionamiento de
las administraciones o de la
culmra regional. Adamis
deben ser conscientes de
gue saguraments Jos prime-
I0S afos No van 4 obtaner
benehcios. Por otro lado al

empresariadoespanal tieng
poca vocacion iversora en
el extranjero. Acostumbra a
llegarel sagunda perdiendo
muchas oportunidades. Es
lo que se empieza a notar
en relacion a Africa.

;Cudles son los servicios
que pueden ofrecerle a las
empresas?

Mosotros trabajamos con un
sistema de “traje a medida”
a las necesidades de la em-
presa inversora. El primer
pasc es comunicarle si su
idea de imvertir en el ex-
tranjero nos parece viable
ono. 5 creemos en ella, de-
sarrollamos un plan estra-
tégico que engloba desde la
bisqueda de ayudas instit-
cionales para llevarla a cabo
hasta el suministro de infor-
macion de calidad para su
proyecto. También ﬁle ayu-
damos en la bisqueda de
la mejor tecnologia, socics
locales e incluso provee-
dores externos para el dia
a dia de su gestidm futira,
Tampoeo debemos olvidar
el componente cultural de
la operacion; muchas veces
el desconocer la cultura del
pais trunca una inversian y
éste es nuestro valor anadi-
do més importante.m
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Albania,
cada vez mas

MEX, la mayor feria de
negocio internacional que se
celebrd en IFEMA Madrid
los pasades dias 11y 12 de
junio, acogio una conferencia

da de Albania, el despacho de
abogados BMPy la consultoria
Kategora realizaron un anlisis
exhanstivo sobre las ventajas de
iNVertir en este pais europan.

les. Una inversion inmobiliaria a
diadehoy en Albania se traduce
enuna fnversion con largo reco-
rridoque alcanzard importantes
revalorizaciones.

0o las zonas mas interesantes de
imversion y analiza la seguridad
juridicay fiscal que ofrece. Por

otro lado, Kategora, la consulto-
ria de inversiones inmaobiliarias

at ractiva pa ra sobre Albania como estrategiade | Lapobrezay lacorrupeion han Fl atractivo de este paisfue ana- | especializadaen paises emergen-
diversihcacion de las inversiones | cedido el protagonismo a factores | lizado por expertosen la mencio- | tes, se centrd en este pais coma
105 inversores inmobiliarias con garantiade cre- | atractivos que adn quedan por nada conferencia. Porunlado, el | destino para inversores particu-
cimiento. Bajo el tiulo “Albania, | explotar: kildmetros costasalva- | despacho de abogadcs BMP, es- laresy abords las firmulas de
L g H = el dltimo secreto de Europa”, v je, situacion geograhca privilegia- | pecializado en derecho urbanisti- | fnanciacion y caracteristicas de
lanb ll 1arios con la presencia de la Embaja- day abundantes recursos natura- | oy gestion inmabiliaria, exami- | sumercado hipotecario. s
f

Su empresa necesita
soluciones a medida

las crea para
usted
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ne 25 una sastreria,

pero estamos prepacados
para conhiscoonarn Solucknes
a medida en formacion,
soleccdn de persomal,
henamientas de gestion,
camsolidacidn y expansion

CFS’ ASESDRAMIENTD IMTECRAL Y
PERSONALIZADG PARA SUN EMIPRESA.
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